POINTS SAILLANTS

® Misant sur la croissance de son réseau de conseillers et
sur I’expérience de la direction sur le terrain, le Groupe
Investors a ajouté sept nouveaux bureaux régionaux et a
considérablement augmenté son équipe de gestion sur le
terrain partout au pays afin de mieux appuyer et encadrer
les conseillers.

e La croissance du réseau de conseillers demeure soutenue,
le nombre de conseillers ayant augmenté de 3 496 a 3 668
en 2005. Jusqu’a la fin de 2005, nous avons connu
six trimestres consécutifs de croissance réguliére.

¢ Grice a un rendement de placement accru, a un solide
maintien en poste des conseillers et 2 une augmentation
de la satisfaction et de la fidélité des clients, le taux de
rachat des fonds communs de placement a long terme
du Groupe Investors s’est chiffré a 8,7 %, soit une
diminution de 0,4 % par rapport a I’exercice précédent.

¢ Les ventes continuent d’étre vigoureuses. Les ventes
brutes de fonds communs de placement ont augmenté
de 16,2 % en 2005 pour atteindre 5,5 G$. Les ventes
nettes de fonds communs de placement se sont établies a
778 MS$, en hausse par rapport a 218 M$ en 2004.

* U'engagement du Groupe Investors a établir des relations
durables demeure un objectif a long terme clé. Ces rela-
tions se forgent individuellement & mesure que les besoins
financiers de prés d’un million de clients sont comblés
grice a 'expertise des 1 600 employés de la société et
de plus de 3 600 conseillers partout au Canada.
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